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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

Capitulo I: Condiciones generales

1. Introduccion

1.1 La presente Norma establece los procedimientos aplicables a los procesos
de adquisicion de bienes, obras, servicios y consultorias en operaciones
financiadas por FONPLATAL,

2. Objetivo
2.1 El objetivo de la presente Norma es establecer los procedimientos
operativos que deben seguir los Prestatarios para llevar a cabo
adquisiciones en el marco de operaciones financiadas por FONPLATA,
conforme a los principios y disposiciones establecidos en la Politica de
Adquisiciones.

3. Intervenciones de FONPLATA en la gestion de las adquisiciones

3.1 La intervencion de FONPLATA en la gestion de adquisiciones se efectuara
mediante la emision de No Objeciones, conforme a los mecanismos de
supervision establecidos en el Plan de Adquisiciones aprobado.

3.2 Los hitos clave que requieren dicha No Objecion se encuentran definidos en
el Anexo I, sin perjuicio de las facultades de supervision y seguimiento que
correspondan a FONPLATA durante la ejecucion del proyecto.

4. Umbrales de las adquisiciones

4.1 Los umbrales aplicables, conforme el ambito y los niveles de competencia,
se definen en el Anexo II.

!'Conf. Clausula 4, Aplicabilidad de la Politica de Adquisiciones para operaciones financiadas por FONPLATA.
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

Capitulo II: Planificacién de las Adquisiciones

5. Plan de Adquisiciones

5.1

5.2

El Prestatario debera formular un Plan de Adquisiciones (PA) y someterlo a
la revision y aprobacion de FONPLATA tal como se establece en las Politicas
de Adquisiciones para operaciones financiadas por FONPLATA.

El PA 'y sus actualizaciones, para ser aceptable para FONPLATA, debe incluir:

(i) El objeto de los contratos necesarios para la implementacion del
proyecto;

(ii) Los ambitos de competencia.

(iii) Los métodos de seleccion.

(iv) Los presupuestos estimados para cada contrato.

(v) El cronograma de ejecucién de las adquisiciones.

(vi) Los mecanismos de supervision a ser aplicados por parte de FONPLATA.
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

Capitulo III: Lineamientos generales para los procesos de adquisiciones

6. Anuncio Especifico de Adquisiciones — (AE

6.1 Todo proceso de adquisicion financiado por FONPLATA vy previsto en el PA
del Proyecto debera contar con un Anuncio Especifico (AE), siempre que
sea exigido por el método de seleccidn.

6.2 Los AE deberan ser publicados en los portales de compras publicas del pais
del Prestatario o, en su defecto, en otros medios oficiales y/o periddicos de
amplia circulacién que contribuyan a promover la amplia participacion de
licitantes o consultores.

6.3 Para procesos en el ambito internacional, el AE debera ser enviado a
FONPLATA para su publicacion en el sitio web de FONPLATA.

6.4 El AE debera incluir, como minimo:

(i) nombre del organismo contratante;

(ii) namero del Préstamo;

(iii) tipo y nimero del procedimiento de contratacion;

(iv) descripcién del objeto de la contratacion;

(v) presupuesto estimado y plazo de ejecucion;

(vi) sitio web donde consultar los Documentos de Licitacion (DL);
(vii)lugar, fecha y hora de presentacion de ofertas y del acto de apertura.

6.5 La publicidad del AE no impide el envio de la informacién de la licitacion en
forma directa a firmas reconocidas del sector que se trate, resultando
positiva dicha convocatoria en forma complementaria, con el fin de
mejorar la blsqueda de ofertas competitivas.

7. Consorcio o Uniones Temporales de Empresas (UTE)

7.1 Las empresas podran formar Consorcios o Uniones Temporales? de
Empresas (UTE), para potenciar sus capacidades y calificaciones.

7.2 Los Consorcios o UTE pueden ser de largo plazo, sin vinculacion a un
proceso especifico, o constituirse exclusivamente para participar en una
adquisicion particular.

7.3 Los miembros del Consorcio o UTE seran solidaria y mancomunadamente
responsables de las obligaciones del contrato en su totalidad.

7.4 FONPLATA no admitird requisitos que obliguen a conformar Consorcios o
UTE como condicion para participar en procesos de adquisicion.

7.5 A los efectos de presentar una oferta o propuesta, los Licitantes o
Consultores podran presentar un documento donde se establezca la
intencion de conformar el Consorcio; la cual debera formalizarse legalmente

2 También denominadas Uniones Transitorias de Empresas
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

como una condicién previa a la firma del contrato en caso de resultar
adjudicatarios.

8. Documentos de licitacion (DL)3

8.1

8.2

8.3

8.4

8.5

Los DL deben contener la informacion necesaria para que los Licitantes o
Consultores preparen sus ofertas o propuestas sobre bienes, obras,
servicios y consultorias requeridos. De manera general, deben incluir:

(i) Instrucciones, para los Licitantes o Consultores, para presentar una
Oferta o Propuesta.

(i) Términos de referencia (en consultorias) o especificaciones técnicas (en
obras, bienes y servicios), documentacion grafica y cualquier otra
informacion técnica pertinente.

(iii) Condiciones contractuales generales y especiales.

Para adquisiciones en el ambito internacional, los documentos estandar de
FONPLATA seran obligatorios, pudiendo ajustarse segun las necesidades del
proyecto con previa aprobacion.

Para adquisiciones en el ambito nacional, que utilicen procedimientos
establecidos en la presente Norma, el Prestatario utilizara los DL estandar
de FONPLATA. No obstante, podra utilizar sus propios DL siempre que
resulten aceptables para FONPLATA.

La inclusion del presupuesto estimado en los DL sera facultad del
Prestatario, quien podra decidir su publicacion en funcion de las
caracteristicas de la adquisicion. Dicho presupuesto tendra caracter
referencial y no constituira, en principio, causal de rechazo si las ofertas o
propuestas presentadas lo superan.

Por otra parte, en dichos DL se deberan incluir disposiciones, acordadas con
FONPLATA, que mitiguen adecuadamente los riesgos e impactos
ambientales, sociales (incluyendo trabajo de menores, violencia de género,
explotacion y abuso sexual, entre otros), de seguridad y de salud en el
trabajo.

9. Idioma

9.1

9.2

Los DL, términos de referencia, especificaciones técnicas y contratos
deberan redactarse en alguno de los idiomas oficiales de FONPLATA.

El idioma seleccionado sera vinculante en las relaciones contractuales. El
contrato no podra firmarse en mas de un idioma.

10. Normas, especificaciones técnicas y uso de marcas comerciales

3 Los Documentos de Licitacion deberan encontrarse disponibles de forma libre y gratuita para todos los
potenciales Licitantes o Consultores que deseen obtenerlo.
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

10.1Las normas Yy especificaciones técnicas contenidas en los DL deberan
promover la mayor competencia posible y facilitar la participacion de
Licitantes y Consultores en los procesos de adquisicion.

10.2El Prestatario debe garantizar que las especificaciones y condiciones que se
incluyan en los DL y en el contrato a firmar estén redactadas de manera
clara, abarcando todos los aspectos necesarios y asegurando que planos,
esquemas Yy demas documentos de la convocatoria coincidan con ellas.
Ademas, en los DL se debe especificar que se aceptaran equipos, materiales
0 mano de obra que cumplan con normas equivalentes o similares a las
especificadas.

10.3En el caso de la adquisicidon de bienes, las especificaciones deberan basarse
en las caracteristicas técnicas o requisitos de funcionamiento pertinentes,
evitando referencias a marcas comerciales, nimeros de catdlogo o
clasificaciones especificas. Si es necesario definir una marca o nimero de
catalogo para precisar una especificacion, se debera incluir a continuacién
de la marca o nimero de catalogo la expresidn “o equivalente”.

10.4De manera excepcional, y con la debida justificacion técnica, podra
admitirse en los DL la referencia a marcas especificas cuando ello sea
necesario para asegurar la continuidad de servicios, la compatibilidad
tecnoldgica o la coherencia con soluciones previamente adquiridas.

11. Aclaraciones y enmiendas a los DL

11.1Los Licitantes o Consultores podran solicitar, por escrito, aclaraciones sobre
los DL emitidos por el Prestatario. Las respuestas que prepare el Prestatario
deberan publicarse por medio de Circulares Aclaratorias y/o Enmiendas que
ordenen las preguntas sin identificar a sus autores.

11.2Todas las respuestas, ya sea que modifiquen o no a los DL, deben constar
por escrito y ser publicadas en el sitio web oficial de contrataciones publicas
del pais del Prestatario y/o en el sitio web del Contratante, segin lo
estipulado en el DL.

11.3El plazo maximo para solicitar y responder a las solicitudes de aclaracién se
establecera en los DL especificos.

11.4En caso de ser necesario, por la naturaleza de las aclaraciones y/o
enmiendas, el Prestatario deberd proporcionar un tiempo adicional y
suficiente para que los Licitantes o Consultores adopten las medidas
adecuadas para preparar sus Ofertas o Propuestas.

11.5El Prestatario podra, a su sola discrecion, emitir enmiendas a los DL, las
cuales recibiran el mismo tratamiento mencionado anteriormente.

11.6Es responsabilidad de los Licitantes o Consultores consultar regularmente
los sitios web indicados para acceder a las respuestas a las solicitudes de
aclaracion o a las enmiendas publicadas. La falta de consulta no sera excusa
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

para alegar desconocimiento de la informacién publicada. Los DL deberan
detallar el procedimiento de aclaraciones y/o enmiendas.

12.Validez de las Ofertas o Propuestas

12.1El periodo de validez de la oferta o propuesta debera estar especificado en
el DL y tendra que ser suficiente para permitir:

(i)

(i)

la comparacién y evaluacidn de las ofertas o propuestas por parte del
Prestatario;

la obtencion de las aprobaciones necesarias dentro de la entidad del
Prestatario;

(iii) la supervision previa por parte de FONPLATA, si se requiere en el PA;

(iv) la adjudicacién del contrato; y

(v)

la firma del contrato.

12.2En el Anexo III se establecen los plazos de validez sugeridos, de acuerdo
con el ambito de competencia y el método de seleccidn aplicable.

13. Mantenimiento de Oferta

13.1Se establecen los siguientes instrumentos para garantizar el mantenimiento
de las ofertas para los procesos de adquisicion de bienes, obras y servicios
de no consultoria:

(i)

(iD)

Declaracion de mantenimiento de oferta: en los procesos de
adquisicidn, el Prestatario podra solicitar a los Licitantes que firmen una
Declaracion de Mantenimiento de Oferta, en la cual aceptan que: si
retiran o modifican sus ofertas después de la fecha y hora limite de
presentacion de ofertas o propuestas y durante el periodo de validez, o
si resultan adjudicatarios del contrato y no lo firman o no presentan la
garantia de cumplimiento contractual u otros documentos solicitados
antes del vencimiento del plazo establecido en los DL, quedaran
inhabilitados durante el periodo especificado en la declaraciéon y en
consecuencia no podran presentar ofertas para contratos con la entidad
convocante durante ese plazo.

Garantia de mantenimiento de oferta: como alternativa a la Declaracion
de Mantenimiento de Oferta, el Prestatario podra exigir a los Licitantes
que presenten una Garantia de Mantenimiento de Oferta. Esta garantia
debera cumplir con los montos y la forma estipulados en los DL.

Las garantias de mantenimiento de oferta de un Consorcios o Unién
Transitoria de Empresas ya constituida debera emitirse a nombre de
este; caso contrario, la misma podra emitirse a nombre de cada uno de
los miembros que tengan intencion de conformarla.

Las garantias de mantenimiento de oferta de los Licitantes no
seleccionados seran liberadas una vez que se haya firmado el contrato
con el Licitante adjudicado.
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Normas y Procedimientos para la Gestion de Adquisiciones en Operaciones Financiadas por FONPLATA

Las garantias de mantenimiento de oferta deberan ser emitidas por un
Banco o una institucion financiera no bancaria (comparia de seguros,
compania de fianzas o empresa garante), cuyo actuar esté autorizado
por la entidad oficial reguladora en el pais y seleccionada por el
Licitante. Si la garantia es emitida por una entidad ubicada fuera del
pais del Prestatario y no es exigible en dicho pais, la entidad emisora
debera contar con una institucion financiera corresponsal en el pais para
que la garantia sea exigible.

14. Preparacion y presentacion de las ofertas o propuestas

14.1El plazo para la elaboracion y presentacion de ofertas o propuestas debera
establecerse considerando las circunstancias especificas del proyecto, asi
como la magnitud, riesgos y complejidad de las adquisiciones.

14.2En el caso de adquisiciones complejas, el Prestatario podra organizar una
conferencia previa o reunién informativa antes de la presentacion de ofertas
0 propuestas, con el objetivo de permitir que los potenciales Licitantes o
Consultores resuelvan dudas con representantes del Prestatario. Las
conclusiones de estas reuniones se documentaran y se distribuiran a todos
los Licitantes o Consultores, asi como se publicaran en el sitio web del
Prestatario.

14.3Asimismo, el Prestatario debera facilitar a los potenciales Licitantes o
Consultores un acceso razonable a los emplazamientos del proyecto. La
visita al sitio de las obras no sera obligatoria, pero el Licitante o Consultor
que no la realice debera asumir el conocimiento de las condiciones de ese
sitio. El costo de esa visita sera asumido por los potenciales Licitantes o
Consultores.

14.4El lugar y la fecha limite para la presentacion y apertura de las ofertas o
propuestas deberan especificarse en el AE y en el DL. Los Licitantes o
Consultores deberan presentar sus ofertas o propuestas, asumiendo la
responsabilidad de que estas lleguen: en la forma, en el lugar y antes de la
fecha y hora limite estipulados en los DL. Las ofertas que sean presentadas
fuera de plazo seran rechazadas y devueltas sin abrir.

14.5Los Licitantes o Consultores tendran la posibilidad de modificar, sustituir o
retirar una oferta o propuesta presentada, siempre que esto se realice de
forma previa a la fecha y hora limite de presentacion de ofertas o
propuestas establecida en los DL.

15. Una oferta por licitante o consultor

15.1Un Licitante o Consultor no podra presentar mas de una oferta o propuesta,
ya sea de forma individual o como parte de un Consorcio o UTE, salvo en
aquellos casos donde se permita la presentacion de ofertas alternativas.

15.2Si un Licitante o Consultor presenta o participa, ya sea de forma individual
0 asociada, en mas de una oferta o propuesta, todas las ofertas o
propuestas en las que participe seran descalificadas. Esta disposicién no
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impide la participacion de una empresa como subcontratista en multiples
ofertas o propuestas, siempre que se contemple en los DL.

16. Criterios de evaluacion

16.1Los DL especificaran en detalle los criterios y la metodologia de evaluacion
de las ofertas o propuestas, asegurando su adecuacién al tipo,
caracteristicas y complejidad del proceso de adquisicién.

Los criterios para la evaluacidon y comparacion de las ofertas o propuestas
deberan estar consignados en una Unica seccion del DL, la cual debera estar
claramente identificada.

16.2La oferta o propuesta evaluada mas conveniente para el Prestatario, podra
considerar, exclusivamente: el precio o éste en combinacion con otros
atributos técnicos, como ser: sostenibilidad, innovacion, ciclo de vida y
calidad. Estos atributos deberan expresarse en términos monetarios o
medirse con puntajes para garantizar una comparacion justa de las ofertas
0 propuestas.

17. Licitaciones por lotes

17.1Para los procesos de bienes, obras y servicios de no consultoria4, los DL
podran establecer que la adjudicacion sera por lote individual, por el total
de los lotes o por una combinacion de ellos. A menos que se indique lo
contrario en los DL, los precios cotizados deberan corresponder a la
totalidad de los items indicados en cada lote y a la totalidad de las
cantidades solicitadas para cada lote.

17.2Seran admisibles los descuentos ofrecidos por los Licitantes por la
adjudicacién de mas de un lote y esta opcion debera estar especificada en
el DL. En tal caso, los descuentos deberan estar claramente incorporados
en las ofertas.

18. Monedas de la oferta o propuesta, comparacion y forma de pago

18.1Los DL deberan especificar la moneda en la que los Licitantes o Consultores
deben presentar sus ofertas o propuestas, incluyendo la metodologia de
conversion de ofertas expresadas en distintas monedas, la moneda de
comparacion de estas y la fuente del tipo de cambio aplicable para la
evaluacioén de las ofertas.

18.2El Prestatario podra requerir a los Licitantes o Consultores que desglosen la
parte del precio correspondiente a gastos locales en la moneda del pais del
Prestatario y justifiquen la necesidad de moneda extranjera.

18.3Los DL deberan especificar la moneda o monedas en las que se efectuaran
los pagos. Cuando los pagos se hagan en moneda nacional o en otras
monedas, los montos deberan especificarse por separado.

4 Podra aplicarse de manera excepcional a los procesos de contratacion de supervision de obras.
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18.4Si se contempla el pago de anticipos, estos deben definir claramente los
montos, plazos, documentacion de respaldo y garantias necesarias.

19. Ajustes de precio
19.1En el DL se establecera una de las siguientes opciones:

(i) que el precio de la oferta o propuesta sera fijo, o

(i) que se realizaran ajustes al precio para reflejar los cambios en los
principales componentes de los costos del contrato, tales como la mano
de obra, los materiales, etc., cuando el plazo del contrato sea mayor a
12 (doce) meses y/o se espera que la tasa de inflacion del pais del
Prestatario sea elevada.

En el DL se debe definir claramente los indices oficiales y el método que se
utilizara, la formula y la fecha de base para su aplicacion®.

20. Apertura de las ofertas o propuestas

20.1La apertura de las ofertas o propuestas, sean estas fisicas o electrénicas,
debera realizarse en acto publico, cuya fecha y hora deberan coincidir con
el vencimiento del plazo de presentacion o ser inmediatamente posterior, y
deberan especificarse en el DL y en el AE, junto con el lugar en el que haya
de efectuarse la apertura.

20.2Durante la apertura, el Prestatario no comentara las caracteristicas de
ninguna oferta o propuesta ni rechazara ninguna presentada a tiempo.

20.3Una vez transcurrida la fecha y hora de presentacion, ningun Licitante o
Consultor podra retirar o modificar su oferta o propuesta.

20.4En los procesos de una etapa y un solo sobre, el Prestatario leera en voz
alta el nombre de cada Licitante que haya presentado oferta, el monto total
de cada una de ellas, los descuentos ofrecidos si los hubiera, y las ofertas
alternativas si se permitian. Se dejara constancia en un Acta que debera ser
firmada por los funcionarios actuantes y los representantes de los Licitantes
presentes que deseen firmarla; la falta de firma de estos representantes no
invalidara el acto. Los Licitantes podran solicitar que se incluyan sus
observaciones en el Acta.

20.5En los procesos de una etapa y dos sobres, el Prestatario abrira en primer
lugar el sobre de la oferta o propuesta técnica y mantendra cerrado, en
lugar seguro, el sobre de la oferta o propuesta financiera. Se leera en voz
alta el nombre de cada Licitante o Consultor, que haya presentado oferta o
propuesta. Para el segundo sobre, se abrird en publico las ofertas o
propuestas financieras de los Licitantes o Consultores que cumplan con los
requisitos establecidos en los DL.

5 Si el Prestatario cuenta con mecanismos propios para realizar ajustes y/o reequilibrios de precios podra
utilizarlos. En caso de no contar con dichos mecanismos, estos deberan ser acordados previamente con
FONPLATA, antes de la publicacion de los respectivos procesos de adquisicion.
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20.6No se consideraran las ofertas o propuestas que no se hubieran abierto y
cuyo contenido no se hubiera leido en voz alta ni registrado en el acto de
apertura.

21. Solicitud de aclaraciones durante la evaluacion de las ofertas o
propuestas

21.1Los DL deberan incluir disposiciones que faciliten la evaluacion objetiva y
transparente de las ofertas o propuestas, permitiendo al Prestatario, a su
criterio y conforme a los principios de igualdad de trato y no discriminacion,
solicitar aclaraciones escritas a cualquier Licitante o Consultor respecto de
los contenidos de su oferta o propuesta.

21.2Siempre que una oferta o propuesta cumpla sustancialmente con los
requisitos establecidos en los DL, el Prestatario podra requerir al Licitante o
Consultor que, en un plazo razonable presente las aclaraciones necesarias
sobre su oferta o propuesta para facilitar la evaluacion. Los Licitantes o
Consultores podran presentar documentacion de caracter histérico o formal
que habiendo sido omitida en la presentacion inicial, de sus ofertas o
propuestas, no altere su validez juridica respecto de la fecha requerida en
los DL.

21.3En ningun caso estas solicitudes podran dar lugar a modificaciones en los
precios ofertados ni en el contenido esencial de la oferta o propuesta, con
excepcion de la confirmacion de correcciones de errores aritméticos
detectados por el Prestatario durante la evaluacion.

21.4Los DL deberan identificar expresamente aquellos documentos que, por su
naturaleza esencial, no podran ser objeto de solicitudes de aclaracion ni de
subsanacién posterior.

22. Rechazo de las Ofertas o Propuestas

22.1Los DL podran establecer que el Prestatario tiene la facultad de rechazar
todas las ofertas o propuestas y declarar fracasada la convocatoria. Este
rechazo podra realizarse hasta antes de la adjudicacion de la oferta o
propuesta, y los Licitantes o Consultores deberan aceptarlo sin derecho a
accion alguna contra el Prestatario.

22.2Las causales que justifican el rechazo de la totalidad de las ofertas o
propuestas son las siguientes:

(i) cuando no existe competencia real;

(ii) cuando ninguna de las Ofertas o Propuestas responde sustancialmente
a los requisitos de los DL;

(iii) cuando los precios de las Ofertas o Propuestas sean significativamente
mas altos que el presupuesto disponible o que las estimaciones de los
costos actualizadas recientemente;

(iv) cuando ninguna de las Propuestas Técnicas obtenga el puntaje minimo
requerido, en caso de corresponder.

10
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22.3La falta de competencia no se determinara Unicamente sobre la base del
numero de Licitantes o Consultores. Aun cuando se presente una sola Oferta
o Propuesta, podra considerarse que el proceso es valido si:

(i) el proceso de adquisicion fue publicitado de manera satisfactoria;
(i) los criterios de calificacion no eran indebidamente restrictivos;
(iii) los precios son razonables en comparacion con los valores de mercado.

22.4Si el Prestatario rechaza todas las Ofertas o Propuestas, debera examinar
los motivos que justificaron dicho rechazo y efectuar las modificaciones
adecuadas en los DL antes de volver a solicitar nuevas Ofertas o Propuestas.

23. Oferta o propuesta mas conveniente

23.1El contrato se adjudicara al Licitante o Consultor que presente la oferta o
propuesta evaluada mas conveniente, que cumpla sustancialmente con las
disposiciones de los DL y de conformidad con el método de adquisicion o
seleccién aplicable.

24. Notificacion de la intencidn de adjudicar el contrato

24.1El Prestatario notificara por escrito a todos los Licitantes o Consultores que
hayan presentado Oferta o Propuesta su intencion de adjudicar el contrato.

24.2Esta notificacion se enviara por escrito, simultaneamente y sin demora y
por el medio mas rapido disponible, conforme lo indicado en los DL. Para
procesos con multiples etapas, la notificacidn no se enviara a quienes ya
hayan sido formalmente excluidos en etapas anteriores del proceso.

24.3En servicios de consultoria, se enviara una vez negociado el contrato con el
Consultor seleccionado.

25. Plazo suspensivo

25.1Tras la notificacion de intencion de adjudicacion, se aplicara un plazo
suspensivo de al menos 5 (cinco) dias habiles para permitir a los Licitantes
y Consultores su examinacion y evaluar la presentacion de una queja.
Durante este plazo, no podra adjudicarse el contrato.

25.2No se aplicara plazo suspensivo en los siguientes casos:
(i) Unica oferta o propuesta en proceso abierto;
(ii) Contratacion directa;
(iii) Situaciones de emergencia reconocidas por FONPLATA.

25.3Si se presenta una queja durante el plazo suspensivo, el Prestatario debera
informar inmediatamente a FONPLATA y suspender la adjudicaciéon hasta
su resolucién. El Prestatario debera abordar el reclamo y preparar una
respuesta a la queja para la revision previa de FONPLATA y contando con
la No Objeciébn de FONPLATA respondera directamente al Licitante o
Consultor no seleccionado.

11
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25.4Las quejas presentadas fuera del plazo no seran consideradas.

26. Adjudicacion del contrato

26.1Si no se reciben quejas de un licitante o consultor no seleccionado durante
el plazo suspensivo, el Prestatario adjudicara el contrato conforme a lo
comunicado en la notificacion de intencidon de adjudicacion.

27. Publicacion de la adjudicacion

27.1El Prestatario publicara los resultados de la adjudicacién en el sitio web
oficial de contrataciones publicas del pais y/o en el sitio web del
Contratante, segun se establezca en los DL.

28. Informacion confidencial

28.1El Prestatario debe gestionar la informacién relacionada con la evaluacion
de las Ofertas o Propuestas de forma que se evite su divulgacion antes de
la notificacion de los resultados.

28.2El procedimiento a seguir para la publicacion de los resultados de la
evaluacion y adjudicacion del contrato, seran descriptos en los DL.

28.3Asimismo, el Prestatario no debera difundir la informacion proporcionada
por los Licitantes o Consultores que se hubieran sefalado como
confidenciales, como puede ser informacion privada, secretos comerciales
o informacion sensible desde el punto de vista comercial o financiero.

29. Reunion informativa del Prestatario

29.1Los Licitantes o Consultores no seleccionados podran solicitar explicaciones
sobre los motivos por los cuales su Oferta o Propuesta no fue seleccionada.

29.2El Prestatario debera brindar, de manera oportuna, una explicacion sobre
los motivos por los cuales una Oferta o Propuesta no fue seleccionada. Esta
explicacion podra ser entregada por escrito, mediante una reunién
informativa o a través de ambos medios, segun lo considere adecuado.

29.3Los costos que implique la participaciéon en dicha reunién seran asumidos
integramente por el Licitante o Consultor que la solicite.

12
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Capitulo IV: Lineamientos particulares para la adquisicion de bienes, obras y
servicios distintos a los de consultoria

30. Alcance

30.1Los presentes lineamientos se utilizaran para la adquisicion de bienes y para
la contratacién de obras y servicios distintos a los de consultoria.

30.2El proceso con competencia abierta es el método de preferencia en los
procedimientos de adquisiciones financiados por FONPLATA.

30.3Los métodos que se definen a continuacion, son procedimientos formales
mediante los cuales se solicitan, reciben y evallan ofertas o propuestas;
adjudicandose el correspondiente contrato al Licitante que ofrezca la oferta
mas conveniente.

31.Tipos de Competencia

31.1En el PA deberan establecerse los tipos de competencia aplicables a los
métodos de adquisicion conforme se define a continuacion:

(i) Competencia abierta: consiste en la difusion amplia y oportuna de las
adquisiciones del Prestatario, permitiendo la participacion de todos los
Licitantes elegibles bajo condiciones de igualdad para presentar Ofertas
o Propuestas relacionadas con bienes, obras y servicios requeridos.

Si se utiliza un nivel de competencia distinto al abierto, el Prestatario
debera justificarlo en la estrategia de adquisiciones a satisfaccion de
FONPLATA.

(ii) Competencia limitada: se restringe a invitaciones especificas y no se
requiere publicidad. Este nivel es aplicable cuando:

a) Existe un nimero limitado de empresas calificadas.

b) Existen circunstancias excepcionales que justifican no utilizar un
método de adquisicién abierto.

32. Métodos de adquisicidn

32.1Los Prestatarios podran escoger alguno de los métodos de adquisicion e
indicarlo en el respectivo PA para la conformidad de FONPLATA.

32.2Los plazos minimos de disponibilidad de los DL aplicables a cada uno de los
métodos se establecen en el Anexo 1V.

33. Licitacidn publica internacional

33.1Es el procedimiento competitivo cuya convocatoria es abierta a la
participacion de empresas que cumplan con los criterios de elegibilidad
dispuestos en la Politica de Adquisiciones para Operaciones financiadas por
FONPLATA. Este procedimiento debe ser utilizado obligatoriamente para las
adquisiciones de alta complejidad y mayor cuantia, conforme a los umbrales
establecidos la presente Norma.

13
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33.2Las licitaciones en el ambito internacional se efectlan cuando la
participacion de empresas extranjeras aumenta la competencia y mejora la
relacion costo-beneficio.

33.3La licitacion publica internacional puede llevarse a cabo a través de una
solicitud de ofertas (utilizada cuando el Prestatario puede especificar todos
los requisitos técnicos detallados) o una solicitud de propuestas (utilizada
para adquisiciones complejas e innovadoras).

34. Licitacion publica nacional

34.1Las licitaciones en el ambito nacional se limitan al mercado interno cuando
la participacion internacional no resulta esperable debido a factores como:

(i) Tamafo o caracteristicas del mercado.

(if) Valor del contrato.

(iii) Condiciones geograficas, climaticas o de uso intensivo de mano de obra.
(iv) Disponibilidad local de bienes, obras o servicios a precios competitivos.

(v) Costos administrativos o financieros que desincentiven la competencia
internacional.

35. Comparacion de precios

35.1Es un método competitivo que se basa en la invitacién a proveedores o
contratistas para la obtencién y comparacién de un minimo de 3 (tres)
cotizaciones de precios de distintas empresas. Este método puede resultar
mas eficiente que las modalidades mas complejas cuando es necesario
adquirir cantidades limitadas de bienes o servicios distintos a los de
Consultoria ya disponibles en el mercado, o productos con especificaciones
estandar, o cuando se necesita contratar obras civiles de bajo valor.

36. Contratacion Directa

36.1Se trata de un procedimiento de caracter excepcional, mediante el cual,
ante determinadas circunstancias, se contrata en forma directa, sin seguir
un procedimiento competitivo.

36.2El Prestatario presentara a FONPLATA una justificacién suficientemente
detallada para que este la examine y emita su No Objecion. La justificacion
deberd incluir los fundamentos por los que se considera la Contratacion
Directa al proceso de adquisicién competitivo, y las razones por las que se
recomienda una empresa en particular.

36.3Las circunstancias a ser consideradas para habilitar el procedimiento seran
las siguientes:

(i) Cuando se ha justificado la necesidad de estandarizar el equipamiento
y/0 sus repuestos para compatibilizarlos con los ya existentes.

(i) Cuando existe un contrato de bienes o servicios distintos a los de
consultoria o de obras, adjudicado de conformidad con procedimientos

14
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competitivos aceptables para FONPLATA, y se requiere ampliarlo para
incluir bienes, servicios distintos a los de consultoria u obras adicionales,
de caracter similar.

(iii) Cuando se trate de bienes o servicios distintos a los de consultoria
producidos o prestados por un Unico proveedor.

(iv) Cuando a consecuencia de un caso fortuito o fuerza mayor, el
Prestatario tenga que realizar obras urgentes e impostergables de los
proyectos que financie FONPLATA.

36.4El Prestatario debera presentar a FONPLATA, para su revision previa, la
version preliminar del contrato negociado y las actas de las negociaciones,
de corresponder.

37. Mecanismos de seleccion

37.1Precalificacion: cuando el Prestatario quiera garantizar que solo se invite
a presentar ofertas o propuestas a aquellos Licitantes que tengan la
capacidad, habilidad o los recursos adecuados, se podra aplicar la
Precalificacion.

37.2Este mecanismo resulta apropiado para contratos complejos o de gran
envergadura, o cuando se dan otras circunstancias, como cuando se
requieren equipos disefiados, elementos de plantas, servicios especializados
o elementos de informatica o tecnologia complejos o contratos llave en
mano, de disefio y construccidén o de gestion, en los que el elevado costo
de preparar ofertas detalladas podria desalentar la competencia.

37.3Todos los Licitantes que cumplan sustancialmente con los requisitos
minimos de calificacién referidos a la elegibilidad, experiencia, capacidad
técnica y recursos financieros seran invitados a presentar ofertas o
propuestas.

37.4Al finalizar el proceso de precalificacion, el Prestatario informara a todos los
Licitantes el resultado de la precalificacion. En la invitacion a presentar una
oferta o propuesta que se envie a cada licitante precalificado se deberan
incluir los nombres de todos los licitantes precalificados.

37.5Post-calificacion: cuando no se aplica precalificacién, el Prestatario
debera especificar los requisitos de calificacion adecuados en los DL, de
modo de verificar que el licitante que haya de recomendarse como
adjudicatario del contrato tenga la capacidad técnica y financiera para
ejecutar efectivamente el contrato.

38. Criterios de evaluacion con puntaje

38.1Los criterios de evaluacidon con puntaje son aquellos atributos de calidad
que no pueden expresarse en valores monetarios en los que se asignan
puntos por mérito. Los puntos por mérito normalmente se asignan en
funcidn del grado que la oferta o propuesta cumple o excede los requisitos
detallados en los DL.
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38.2Las ponderaciones de los criterios con puntaje se determinan en funcién del
riesgo y costo de la adquisicion.

16
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Capitulo V: Lineamientos particulares para la seleccidn y contratacién de firmas
consultoras

39. Alcance

39.1Estos lineamientos seran de aplicacién para la contratacién de firmas
consultoras de las que se requiera la entrega de un producto de caracter
intelectual o la prestacion de una actividad de asesoramiento.

39.2Los Prestatarios deben escoger la modalidad de seleccién apropiada con
base en el objeto de la contratacidon especifica.

39.3Las firmas deben ser evaluadas con el objetivo primordial de seleccionar
aquella consultora cuya propuesta se considere como la mejor calificada
para el trabajo a realizar.

39.4Los Prestatarios tendran el derecho a la propiedad intelectual sobre los
distintos informes que emitan los consultores o firmas segun los términos
de sus respectivos contratos.

40. Métodos de seleccion

40.1Los métodos que se describen en los numerales 41 al 46 podran realizarse
en el ambito nacional o internacional.

40.2Todos los métodos de seleccion, excepto la SCC y la Seleccidon Directa,
exigen la publicacion de un aviso de expresiones de interés por cada
contrato de consultoria. El Prestatario elaborara una Lista Corta con las
empresas que han manifestado interés de acuerdo con lo descripto en el
numeral 47 de esta Norma.

40.3El Prestatario debera solicitar la presentacion de propuestas a la lista corta
de potenciales proponentes que sea adecuada para asegurar la obtencién
de propuestas competitivas.

40.4En los procesos de seleccion deberan establecerse un puntaje minimo de
calificacion técnica para que una propuesta sea considerada admisible y la
ponderacidn relativa entre las evaluaciones técnica y financiera.

41. Seleccion Basada en la Calidad y el Costo — (SBCC)

41.1Es un proceso competitivo que permite seleccionar entre las firmas que
conforman una lista corta, a una firma teniendo en cuenta la calidad de la
propuesta técnica y el costo de los servicios. El peso relativo que se conceda
a la calidad y al costo dependera de las caracteristicas del trabajo.

41.2 Esta modalidad se efecta en 2 (dos) etapas mediante la presentacion de 2
(dos) sobres (propuesta técnica y propuesta financiera), procediéndose a
analizar primeramente las propuestas técnicas recibidas. Luego se abriran
los sobres con las propuestas financieras de todas las firmas cuya propuesta
técnica califique cumpliendo las exigencias de los DL. Los segundos sobres
de firmas que no califiquen técnicamente continuaran cerrados y seran
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devueltos sin abrir a los Consultores luego de firmado el Contrato con el
Consultor seleccionado.

41.3 Concluida la evaluacién combinada técnica y econdmica, se procede con las
negociaciones y la correspondiente adjudicacion del contrato con el
Consultor que haya obtenido el puntaje combinado (técnico y de precio)
mas alto.

41.4Si las negociaciones no culminan en un contrato aceptable, el Prestatario
las dara por concluidas y debe invitar a negociaciones a la siguiente firma
mejor clasificada. Para mas detalles ver parrafo 48.

42, Seleccion Basada en la Calidad — (SBC)

42.1Es un proceso competitivo que permite seleccionar entre las firmas que
conforman una lista corta, a una firma teniendo en cuenta sdlo la calidad
de la propuesta técnica. En esta modalidad se analiza la calidad de la
Propuesta técnica sin emplear el costo como criterio de evaluacion y se
efectla en 2 (dos) etapas, mediante la presentacion de 2 (dos) sobres
(propuesta técnica y propuesta financiera); procediéndose a analizar
primeramente la propuesta técnica, y asignandole un puntaje técnico a cada
una de las propuestas presentadas. Luego se abrira el segundo sobre
correspondiente a la propuesta financiera de la firma que haya presentado
la propuesta con el mayor puntaje técnico y se la invitara a iniciar las
negociaciones.

42.2El resto de los segundos sobres de firmas calificadas en orden decreciente
continuaran cerrados, y seran devueltos a los Consultores una vez firmado
el contrato con el Consultor que haya obtenido el puntaje técnico mas alto
y hayan concluido de manera exitosa las negociaciones.

42.3La SBC es el método de seleccion adecuado para los siguientes tipos de
trabajos:

(i) trabajos complejos o altamente especializados para los cuales es dificil
definir términos de referencia precisos y determinar los insumos que se
requeriran de la firma, y para los cuales el Prestatario espera que las
firmas consultoras presenten propuestas innovadoras;

(i) trabajos de alto impacto en las etapas posteriores;

(iii) trabajos que pueden llevarse a cabo de modos muy diferentes, motivo
por el cual las propuestas no seran comparables entre si.

43, Seleccion Basada en el Presupuesto Fijo — (SBPF)

43.1Es un proceso competitivo en el cual, para elegir la firma ganadora, entre
las que conforman la lista corta, se tienen en cuenta la calidad de la
propuesta técnica y el costo de los servicios. En el DL, el costo de los
servicios se especifica como un presupuesto fijo que no debe superarse y
el puntaje técnico minimo que deben obtener las propuestas técnicas.
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43.2Esta modalidad también se efectia en 2 (dos) etapas y 2 (dos) sobres
(propuesta técnica y propuesta financiera) procediéndose a analizar
primeramente las propuestas técnicas y asignandole puntaje técnico a cada
una de las propuestas presentadas.

43.3Resulta adecuado aplicar la SBPF en los siguientes casos:

(i) cuando los de Servicios de Consultoria requeridos sean simples y el
alcance de estos puede definirse con precision;

(ii) cuando el presupuesto se haya estimado y establecido de manera
adecuada y sea suficiente para que la firma consultora lleve a cabo el
trabajo.

43.4La propuesta mas conveniente sera aquella que haya obtenido el puntaje
técnico mas alto y su precio no supere el presupuesto fijo, a quien se la
invitara a negociar el contrato.

44, Seleccion Basada en el Menor Costo - (SBMC)

44.1De modo similar a la SBCC, la SBMC es un proceso competitivo en el cual
para elegir a la firma ganadora se tienen en cuenta la calidad de la
propuesta técnica y el costo de los servicios. Esta modalidad es por lo
general adecuada para trabajos estandar o rutinarios para los cuales ya
existen practicas y parametros correctamente establecidos. Como, por
ejemplo, disefios de ingenieria de obras de baja complejidad y la supervision
de estas, trabajos de auditoria externa de proyectos, evaluaciones
intermedias y finales de proyectos, entre otros.

44.2En el DL se especifica el puntaje minimo que deben obtener las Propuestas
Técnicas. Las propuestas que no igualan o no superan el puntaje minimo
son descalificadas. El procedimiento de evaluacion es similar al descripto
para la SBCC.

44.3Se invitara a negociar el contrato a aquel Consultor que habiendo calificado
su propuesta técnica haya presentado la propuesta de precio mas baja.

45, Seleccion Basada en la Calificacion de los Consultores — (SCC)

45.1La SCC es el método de seleccion adecuado para trabajos de poca
envergadura, para trabajos estandar o rutinarios, o situaciones de
emergencia en las que no se justifica preparar y evaluar propuestas
competitivas.

45.2El Prestatario solicitara que se presenten Expresiones de Interés (EI), para
lo cual adjuntard los términos de referencia junto a la Solicitud de
Expresiones de Interés a por lo menos 3 (tres) firmas consultoras idoneas
que brinden informacion acerca de su experiencia y calificaciones
pertinentes. No es obligatorio dar publicidad al aviso de EI.

45.3 Del conjunto de firmas que hayan presentado EI, el Prestatario seleccionara
a la firma que obtenga el mayor puntaje en esa seleccidon con base en los
antecedentes y calificaciones, se la invitara a presentar una propuesta
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técnica y de precio para ejecutar el trabajo de consultoria. Si la propuesta
recibida resulta satisfactoria se la invitara a negociar el contrato.

46. Seleccion Directa — (SD)

46.1La SD de firmas consultoras puede resultar adecuada en las siguientes
circunstancias:

(i)

(i)

Cuando se cuenta con un contrato de servicios de consultoria ya
existente, incluso un contrato originalmente no financiado por
FONPLATA, pero adjudicado mediante procedimientos aceptables para
FONPLATA, puede extenderse para abarcar otros servicios de
consultoria similares, siempre que se lo justifique adecuadamente, que
no pueda obtenerse ventaja alguna mediante un proceso competitivo y
que los precios sean razonables.

En las tareas que representan la prolongacion natural de un trabajo
anterior realizado por una Consultora en los Ultimos 12 (doce) meses,
puede ser preferible proseguir con la Consultora inicial y no convocar a
un nuevo proceso competitivo, en vista de la continuidad del enfoque
técnico, la experiencia adquirida y el mantenimiento de la misma
responsabilidad profesional, siempre que el desempefio de dicha
Consultora en el trabajo anterior haya sido satisfactorio.

(iii) Hay un requisito justificable de volver a trabajar con una firma

consultora que ha concertado anteriormente un contrato con el
Prestatario para ofrecer Servicios de Consultoria similares. En la
justificacion debe mostrarse que la firma se desempefid
satisfactoriamente en el contrato anterior, que no puede obtenerse
ninguna ventaja con la competencia y que los precios son razonables.

(iv) Los contratos son de muy bajo valor y bajo riesgo®;

v)

En casos excepcionales, por ejemplo, en respuesta a situaciones de
emergencia y/o

(vi) Cuando una sola firma esta calificada o una sola firma posee experiencia

excepcionalmente valiosa para el trabajo.

46.2En cualquiera de estos casos se requiere que el Prestatario solicite una No
Objecién a FONPLATA, acompanada de una justificacion suficientemente
detallada que incluya los motivos por los cuales se prefiere una seleccién
directa en vez de un procedimiento competitivo.

47.Conformacion de Lista Corta

47.1Para todos los métodos de seleccion competitivos el Prestatario elaborara
la Lista Corta con las firmas y empresas que hubieran manifestado interés
y que cuentan con la experiencia pertinente y la capacidad gerencial y

® El monto que define que un contrato es de bajo valor y de bajo riesgo se determina en el Anexo II.
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organizativa necesarias para llevar a cabo el trabajo, a quienes invitara a
presentar Propuesta.

47.2Las convocatorias a Expresiones de Interés (EI) consisten en la publicacion
de un Anuncio Especifico’ (AE), en el cual se debera informar de manera
clara el objeto de la consultoria, asi como la forma y los medios para la
presentacion de los antecedentes generales y especificos requeridos. Esta
informacion permitira al Prestatario evaluar y seleccionar, entre las firmas
interesadas, aquellas que resulten mas apropiadas para conformar la lista
corta y ser invitadas a presentar propuestas.

47.3El Prestatario pondra en conocimiento de las firmas que hayan expresado
interés, la lista corta definitiva, asi como a cualquier otra firma que asi lo
solicite. Una vez definida la lista corta, el Prestatario no podra modificar la
lista corta sin la No Objecién de FONPLATA.

47.4La Lista Corta debera estar conformada por un minimo de tres (3) firmas
elegibles y como maximo ocho (8).

47.5Por lo general, cuando el precio es un factor de evaluacion, el siguiente tipo
de entidades no se incluye en una misma Lista Corta con empresas
privadas:

(i) instituciones o empresas publicas y organizaciones sin fines de lucro
(como ONG, universidades publicas o privadas), a menos que funcionen
como entidades comerciales.

(i) Si se incluye este tipo de entidades en la lista, la seleccion debera
realizarse mediante SBC o SCC.

(iii) No se incluiran Consultores individuales en la Lista Corta.
48. Negociacion y firma del contrato

48.1La negociacion del contrato se aplicara a todos los métodos de seleccion
establecidos. Dicha negociacion se llevara a cabo con el Consultor
seleccionado conforme al método de seleccion adoptado para el
procedimiento en cuestion.

48.2La negociacion se realizara sobre los aspectos técnicos y financieros de la
propuesta; pero de ningin modo se permitira que como resultado de las
negociaciones se altere la sustancia de los Términos de Referencia y de la
propuesta seleccionada.

48.3Las negociaciones técnicas, versaran, sobre temas relacionados al alcance
de los términos de referencia, la metodologia y el plan de trabajo propuesto
por el consultor y sobre las condiciones especiales del contrato. Durante las
negociaciones técnicas no se permitira que el consultor realice sustituciones
de Personal Clave, salvo que el Consultor demuestre que por causas ajenas
a él no podra disponer de los servicios de este.

7 En el Anexo VI se incluye un modelo de convocatoria a expresiones de interés (EI).
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48.4El Prestatario podra descalificar a los Consultores que realicen sustituciones
de personal clave no justificadas. En caso de que se permita la sustitucion,
el personal clave propuesto debera tener calificaciones iguales o superiores
al sustituido de manera tal de no alterar la evaluacidon que dio origen a las
negociaciones.

48.5Las negociaciones financieras, incluiran discusiones sobre los costos
detallados, la remuneracidn a ser percibida por el consultor, la moneda de
pago y sobre las obligaciones tributarias de la firma consultora en el pais
del Prestatario (si /as hubiera) y la forma en que las mismas seran
incorporadas al contrato. El Prestatario podra solicitar aclaraciones
adicionales sobre cada uno de estos aspectos.

48.6En el caso de que no se llegase a un acuerdo con la firma seleccionada
sobre los términos del contrato, se le notificara por escrito que su propuesta
ha sido rechazada y se iniciaran negociaciones con la firma que ocupe el
segundo lugar en la calificacion, y asi sucesivamente hasta lograr un
acuerdo satisfactorio.

48.7 Concluidas las negociaciones en forma satisfactoria, se formalizara un acta
de negociacion junto con una copia del borrador del contrato a ser
formalizado posteriormente.
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Capitulo VI: Lineamientos particulares para la seleccidon de consultores individuales
49. Alcance

49.1Se contrataran consultores individuales para trabajos que presenten las
siguientes caracteristicas:

(i) no se requiere un equipo de expertos;
(i) no se requiere apoyo profesional adicional de una oficina central y

(iii) la experiencia y las competencias de la persona son un requisito
primordial.

49.2La seleccién de los consultores individuales se basara en las calificaciones y
experiencia para ejecutar la tarea requerida.

49.3No se requiere publicacion obligatoria. En caso de que el Prestatario no logre
identificar individuos calificados y experimentados para conformar una Lista
Corta se recomienda dar la correspondiente publicidad del proceso mediante
una convocatoria a EI.

50. Métodos de seleccion

50.1Concurso publico: es un procedimiento publico y abierto a la totalidad de
los consultores que deseen presentar antecedentes. Estos procesos deben
cumplir con las siguientes condiciones:

(i) Se realizara al menos una (1) publicacion en los medios oficiales del
Prestario o un medio de amplia difusién, segun corresponda;

(i) Se debera garantizar un plazo razonable contados desde la fecha de
publicacién, para que los potenciales consultores puedan presentar sus
antecedentes, ya sea de forma fisica o digital.

50.2Concurso por Invitacion: es un procedimiento limitado a los consultores
gue son incluidos en una lista corta previamente elaborada por el Prestatario.
La lista competitiva debe conformarse con al menos 3 (tres) consultores que
posean antecedentes similares y comparables y que cumplan con los
requisitos minimos establecidos en los términos de referencia elaborados.

50.3Seleccion Directa: El procedimiento de seleccion directa de consultores
individuales puede resultar apropiado en los siguientes casos:

(i) cuando los servicios implican una continuacién de un trabajo previo
realizado por ese mismo consultor y la seleccion directa que se pretende
realizar tiene origen en un proceso competitivo previo;

(i) cuando los servicios de consultoria individual a ser contratados tengan un
plazo de duracién menor a los 6 (seis) meses;

(iii) en situaciones de urgencia; y

(iv) cuando la persona identificada sea la Unica que pueda llevar adelante las
tareas requeridas.
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50.4En estos casos, el Prestatario debe presentar a FONPLATA una justificacion
detallada donde se indique la preferencia de este método por sobre un
proceso competitivo.
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Capitulo VII: Procedimientos especiales

51. Situaciones de emergencia

51.1Cuando a consecuencia de un caso fortuito o de fuerza mayor, el Prestatario
deba realizar obras, proveer de servicios y/o suministrar bienes de manera
urgente e impostergable como parte de una situacion de emergencia
declarada por autoridades competentes, en los contratos de préstamo se
acordara la utilizacién de procedimientos expeditos que permitan responder a
las necesidades del prestatario. Se considerara caso fortuito o de fuerza mayor
al hecho imprevisible e irresistible producido por fuerzas de la naturaleza o
por convulsion social.

51.2Ante una situacion de emergencia dada, el Prestatario acordard con
FONPLATA los procedimientos de adquisiciones a ser aplicados a los efectos
de atenderla en los tiempos requeridos.

51.3Los contratos celebrados en situaciones de emergencia deberan ser
divulgados conforme se establece en el Anexo V.

52. Contratacion de Organismos y/o Instituciones Especializadas

52.1Por Organismo o Institucion Especializada se entiende una entidad cuya
constitucion ha sido concebida sin fines de lucro y cuyo campo de accion
incluye la prestacién de servicios de asesoria y/o asistencia técnica. Estas
entidades pueden ser de tipo nacional, regional, intergubernamental o
internacional. En esta categoria también se incluyen universidades publicas y
privadas, y organismos internacionales.

52.2A efectos de definir la conveniencia de contratar de manera directa o
competitiva trabajos mediante el uso de los servicios de un Organismo o
Institucion Especializada se tendra en cuenta:

(i) La naturaleza de los trabajos o estudios a realizar.

(i) El grado de experiencia comprobada del Organismo o Institucion
Especializada que se propone como ejecutora de trabajos o estudios.

(iii) La disponibilidad de recursos, usos de moneda y costos comparativos de
la propuesta.

(iv) El beneficio cualitativo y econdmico de realizar los trabajos o estudios con
el Organismo o Institucion Especializada, en lugar de hacerlo con otras
Instituciones o firmas del sector privado.

52.3Estas Organizaciones podran incluirse en una lista conformada enteramente
por Instituciones sin fines de lucro. Se aplicaran los métodos de seleccion
adecuados en cada caso en funcién de las caracteristicas, complejidad y
envergadura de los trabajos (SBCC, SBC, SBMC y SCC).

52.4El Prestatario también podra seleccionar de manera directa un Organismo o
Institucion Especializada para efectuar una tarea o estudio financiado con los
recursos de FONPLATA; o ser el resultado de un proceso de negociacion del
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proyecto entre FONPLATA y el Prestatario, cuando se cumplen algunas de las
circunstancias expuestas en el parrafo 52.2.

52.5El Prestatario pondra a consideracién de FONPLATA el proyecto de convenio
0 acuerdo que formalizara con el Organismo o Institucion Especializada que
selecciond.

52.6En el Convenio que suscriba el Prestatario con el Organismo o Institucion
Especializada deberan preverse, por lo menos, clausulas que cubran los
siguientes aspectos:

(i) Que los objetivos generales y especificos que se preveian alcanzar con el
convenio entre las Partes no difieran de aquellos definidos en el acuerdo
entre FONPLATA vy el Prestatario.

(if) Que se incorpore al convenio entre las Partes un plan de trabajo en el que
se describan y detallen las actividades a cumplir, el cronograma de
ejecucion y los consultores/funcionarios responsables de cada una de
ellas.

(iii) Que en el convenio entre las Partes se establezcan y describan las
obligaciones del Organismo o Institucién Especializada seleccionado, en
su calidad de ejecutor del trabajo o estudio, destacando que tales
obligaciones seran cumplidas de conformidad a las politicas y normas
vigentes, sin perjuicio de lo cual se dara prioridad a esta politica en cuanto
fuere pertinente.

(iv) Que se prevea en el convenio entre las Partes el monto total del
financiamiento y el alcance y metodologia del trabajo, el costo del estudio
y tiempos en que el mismo sera desembolsado en funcién del grado de
avance en la ejecucion. El desembolso final esta sujeto a la no objecion
de FONPLATA al informe final. Las monedas de pago se procuraran que
responda a las previsiones del respectivo presupuesto que obra en el
convenio o contrato entre el Prestatario y FONPLATA.

(v) Que se prevea expresamente que toda modificacion al convenio entre las
partes podra ser sélo realizada mediando propuesta conjunta de las
mismas, y contando con la expresa aprobacion de FONPLATA.

(vi) Cualquier forma de rescision del convenio entre las partes que sea
contemplada debera disponer de la previa conformidad expresa de
FONPLATA. Asimismo, debera contemplar la forma en que el Prestatario
se propone acometer la continuacion del trabajo o estudio hasta su
terminacion.

(vii)Que se prevea que la solucidn de cualquier controversia que pudiere
suscitarse en el marco de la ejecucién del convenio entre las Partes sera
efectuada mediante procedimiento de arbitraje, segin las reglas
sefialadas en el Contrato de Préstamo entre FONPLATA vy el Prestatario.
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(viii) Que se estipule que el uso de la informacion por parte del Prestatario
sblo se hara reconociendo la participacion del Organismo o Institucion
Especializada en la ejecucion del Estudio, previéndose las pertinentes
clausulas de confidencialidad.

53. Administracion directa

53.1La administracion directa que se refiere a obras tales como la construccién e
instalaciéon de equipos y/o la provision de servicios distintos a los de
consultoria, a ser realizados por un departamento gubernamental del pais del
Prestatario utilizando su propio personal y sus equipos, puede ser el Unico
método practico de adquisicion en determinadas circunstancias. Se consideran
Unidades de Administracion Directa (UAD) todos aquellos departamentos
gubernamentales dedicados a la construccion, instalacion de equipos vy
servicios; que no sean autdnomos desde el punto de vista administrativo, legal
ni financiero. El uso de esta modalidad exige que el Prestatario aplique las
mismas inspecciones y controles de calidad rigurosos que en los contratos
adjudicados a terceros.

53.2El empleo de la administracion directa debera estar justificado y solo se dara
(luego de obtener la no objecion del FONPLATA) en alguna de las siguientes
circunstancias:

(i) La cantidad de las obras de construccidn, rehabilitacion, mantenimiento
y/o instalacién que se requeriran no puede definirse de antemano.

(i) Las obras son pequeias y dispersas, o estan situadas en lugares aislados,
de modo que es improbable que las empresas constructoras calificadas
presenten ofertas con precios razonables.

(iii) Las obras deben llevarse a cabo sin alterar operaciones en curso.

(iv) El Prestatario tiene la experiencia necesaria para desarrollar las obras y
ha demostrado haber ejecutado obras similares exitosamente.

(v) El Prestatario puede asumir mas adecuadamente que los contratistas los
riesgos de una interrupcion inevitable del trabajo.

(vi) Las leyes o normas oficiales del Prestatario disponen que las actividades
y sus productos solo pueden ser brindados por ramas especificas del
Gobierno.

(vii)Se necesitan reparaciones urgentes que requieren atencion inmediata
para evitar mayores dafos, o se deben realizar obras en zonas afectadas
por conflictos, en las que probablemente las empresas privadas no tengan
interés.

54. Participacion de la comunidad en las adquisiciones

54.1Cuando para los fines de la sostenibilidad del proyecto o del logro de ciertos
objetivos sociales especificos, sea aconsejable, para algunos componentes del
proyecto (a) solicitar la participacion de las comunidades locales o de las
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organizaciones no gubernamentales (ONG) para proveer los servicios; (b)
aumentar la utilizacion de conocimientos técnicos y materiales locales; o (c)
emplear tecnologias apropiadas de mano de obra intensiva o de otro tipo, los
procedimientos de adquisiciones, las especificaciones y la agrupacién de
contratos se adaptaran debidamente para tener en cuenta estas
consideraciones, siempre que sean eficientes y aceptables para FONPLATA.

54.2 Generalmente, los proyectos de desarrollo impulsado por la comunidad
abarcan un gran ndmero de contratos de bajo valor para la adquisicion de
Bienes, Servicios Distintos a los de Consultoria y/o Servicios de Consultoria, y
un gran numero de Obras pequefas dispersas en zonas distantes.

54.3El procedimiento de adquisiciones utilizado habitualmente es el de
comparacién de precios; adquisicion competitiva local en la que se invita a
posibles proveedores o contratistas situados en la comunidad local o en sus
alrededores a presentar cotizaciones para la adquisicion de bienes,
construccion de pequeiias obras, y el uso de la mano de obra y los recursos
comunales.

54.4Los mecanismos propuestos Y las actividades del proyecto que se llevaran a
cabo con la participacién de la comunidad se mencionan en el Contrato de
Préstamo y se describen detalladamente en el documento relativo a la
ejecucion del proyecto (Reglamento Operativo aprobado por FONPLATA).

55. Subasta Electronica Inversa

55.1En el supuesto de encontrarse previsto en los sistemas de compras publicas
nacionales, el Prestatario podra utilizar el procedimiento de Subasta
Electrénica Inversa para la adquisicion de bienes o servicios distinto a los de
consultoria, debiendo, en su caso, definir los requisitos técnicos sin
ambigliedades y siempre que haya competencia suficiente entre las firmas.

56. Practicas comerciales

56.1Se consideran practicas comerciales aquellas operaciones habituales del
sector privado que no estan sujetas a la legislaciéon nacional sobre
adquisiciones publicas. Estas practicas podran aplicarse para la adquisicion de
bienes o la contratacidn de obras o servicios distintos a los de consultoria.

56.2El uso de practicas comerciales sera permitido Unicamente cuando los fondos
del préstamo se destinen a una empresa del sector privado, siempre que
dichas practicas se ajusten a los principios establecidos en la Politica de
Adquisiciones vigente.
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Capitulo VIII: Condiciones contractuales y tipos de contrato
57. Condiciones contractuales

57.1En la seleccion de los tipos de contrato y de los arreglos contractuales se
deben tener en consideracion las caracteristicas, los riesgos y la complejidad
de las adquisiciones, asi como el criterio de optimizacién de la relacién calidad-
costo. Entre los tipos de contrato y arreglos contractuales aplicables figuran
los siguientes: de suma global, de precio unitario, llave en mano; basado en
el desempefio, basado en el tiempo trabajado, reembolso de costos mas
comision fija, acuerdos marco, disefio y construccién, propiedad-construccion-
operacion, construccidon-operacion-transferencia o una combinacién de estas
modalidades entre otros.

57.2Las condiciones contractuales deberan permitir una distribucién equilibrada
de los derechos y las obligaciones, los riesgos y las responsabilidades, sobre
la base de un analisis que permita establecer cual de las partes esta en mejor
posicion para manejar los riesgos, teniendo en cuenta los costos y los
incentivos de la distribucién de riesgos.

57.3El Prestatario utilizarda modelos de contratos proporcionados por FONPLATA,
que incluyen las condiciones contractuales minimas. El Prestatario podra
introducir modificaciones a dichas condiciones contractuales, para abordar las
condiciones especificas del Proyecto, previo acuerdo con FONPLATA.

58. Garantias de cumplimiento contractual

58.1Los contratos para la adquisicion de bienes y para la contratacion de obras y
servicios distintos a los de consultoria requeriran suficiente garantia para
proteger al Prestatario en el caso de que el contratista o proveedor incumpla
el contrato. Esta garantia debera proporcionarse por un monto adecuado,
conforme a lo especificado por el Prestatario en los DL.

58.2En los contratos para la adquisicion de bienes, la necesidad de contar, o no,
con una garantia de cumplimiento dependera de las condiciones del mercado
y la practica comercial respecto del tipo de bienes a ser adquiridos.

58.3Los Proveedores o Contratistas podran presentar garantias de cumplimiento
emitidas directamente por un banco o una institucion financiera (compaiia de
seguro, compaiiia de fianzas o empresa garante) de su eleccidn, ubicada en
un pais elegible, a satisfaccién del Prestatario. No obstante, si la garantia de
cumplimiento es emitida por una institucion financiera ubicada fuera del pais
del Prestatario, la institucion financiera debera contar con una instituciéon
financiera corresponsal en el pais que garantice su exigibilidad.

59. Incumplimiento

59.1En el contrato deberan incluirse disposiciones, como la suspension y la
rescision, en las que se aborda el incumplimiento contractual de ambas partes.

60. Fuerza mayor y caso fortuito
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60.1En las condiciones contractuales deberd estipularse que no habra
incumplimiento contractual cuando las partes no puedan cumplir sus
obligaciones como resultado de un acto de fuerza mayor o caso fortuito.

61. Daiios y perjuicios, gratificacion

61.1Debera especificarse el plazo de finalizacion y cumplimiento total del contrato.,
Asimismo, deberan incluirse en las condiciones del contrato disposiciones
relativas a pago de danos y perjuicios o similares por un monto adecuado.

61.2También, podra contemplarse el pago de una gratificacion a los contratistas
cuando estos finalicen las obras o entreguen los Bienes antes de los plazos
especificados en el contrato, siempre que ello beneficie al Prestatario.

62. Ingenieria de valor

62.1En el caso de los contratos complejos o de valor elevado, se podran incluir
disposiciones que permitan la ingenieria de valor, esto es, propuestas del
contratista orientadas a reducir costos, mejorar el desempeno, mejorar los
plazos de finalizacion o generar otros beneficios para el Prestatario. Los gastos
de elaboracion de la propuesta correran por cuenta del contratista y el
Prestatario sera el encargado de decidir si conviene o no adoptarla. En el
contrato se especificara la forma en que se distribuiran entre las partes los
beneficios que se deriven de la propuesta.

63. Gestion de cambios en el contrato

63.1En el contrato se indicaran claramente los procedimientos para abordar las
modificaciones o enmiendas a los contratos.

64. Pagos

64.1 Las disposiciones contractuales relativas a los pagos deberan ser congruentes
con las practicas comerciales internacionales aplicables a los bienes, las obras
y los servicios distintos a los de consultoria especificos y a los servicios de
consultoria.

64.2En los contratos para la adquisicién de bienes se prevera el pago completo
contra la entrega e inspeccion (s/ as/' se exigiera) de los bienes de que se trate,
salvo en aquellos que incluyan la instalacion y puesta en marcha; en tal caso,
podra efectuarse un pago parcial luego que el proveedor haya entregado el
bien, y el saldo luego de que el proveedor haya cumplido con todas sus
obligaciones contractuales. En los contratos de gran magnitud se preveran
adelantos, segun corresponda, y, en los contratos a largo plazo, pagos
progresivos durante el periodo de fabricacion o ensamblaje. En los DL se podra
prever la utilizacién de cartas de crédito para garantizar el pronto pago al
proveedor.

64.3En determinados casos, en los contratos de obras se podran prever pagos
adelantados por movilizacion, por los equipos y materiales del contratista. Se
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podran realizar pagos progresivos regulares (certificaciones) a medida del
avance de los trabajos, y podra establecerse montos razonables por concepto
de retenciones como resguardo de los trabajos realizados, que se liberaran
cuando el contratista haya cumplido con sus obligaciones contractuales.

64.4Todos los adelantos por movilizacion, materiales, equipos y gastos similares,
realizados a la firma de un contrato de adquisicion de bienes y contratacion
de obras y servicios distintos a los de consultoria, deberan guardar relacion
con el monto estimado de dichos gastos y especificarse en los DL. En los DL
se especificaran los mecanismos de cualquier garantia que se exija para
asegurar el correcto uso de los adelantos.

64.5En la forma de pago de los servicios de consultoria se debera establecer la
retencion de un porcentaje a negociar en cada caso, que asegure la
presentacion del informe final a satisfaccién del Prestatario.

65. Seguros

65.1Los contratos deberan incluir los tipos y las condiciones de seguros que
brindaran los contratistas de obra. Normalmente, se especificard una politica
de seguro “contra todo riesgo”.

65.2En el caso de los contratos de adquisicion de bienes y de responsabilidad
Unica, la indemnizacion pagadera en virtud de un seguro de transporte debera
ser al menos el 110 % (ciento diez por ciento) del precio CIP de los bienes
que hayan de importarse en la moneda del pago o en una moneda de libre
convertibilidad para permitir el pronto reemplazo de bienes perdidos o
danados.

65.3Si el Prestatario no esta interesado en obtener una cobertura de seguro a
través del contrato y desea hacer sus propios arreglos o reservar una
cobertura de seguros de compaiiias nacionales u otras fuentes designadas,
deberad suministrar pruebas que resulten satisfactorias para FONPLATA de
que:

(i) los recursos estan disponibles para pagar sin demora, en una moneda de
libre convertibilidad de entre las monedas de pago del contrato, la
indemnizacion prevista para reemplazar los Bienes u Obras perdidos o
danados; y

(ii) los riesgos estan cubiertos de manera adecuada.

66. Indemnizacion relacionada con derechos de propiedad intelectual y
patentes

66.1 En las condiciones del contrato deberan incluirse disposiciones apropiadas
sobre indemnizacion por derechos de propiedad intelectual y patentes.

66.2 Los Prestatarios tendran el derecho a la propiedad intelectual sobre los
distintos informes que emitan los consultores o firmas segun los términos de
sus respectivos contratos.
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67. Ley aplicable y solucion de controversias

67.1En las condiciones contractuales de las adquisiciones competitivas
internacionales se incluiran disposiciones referidas a la ley aplicable y al foro
designado para la solucion de controversias. En todos los contratos de las
adquisiciones competitivas internacionales se deberan incluir mecanismos
apropiados para la resolucion independiente de controversias, ya sea expertos
en el examen de controversias o juntas examinadoras de controversias.

67.2También podra exigirse que se prevea el arbitraje comercial internacional en
un lugar neutral, a menos que las normas y los procedimientos de arbitraje
nacionales resulten aceptables para FONPLATA en lo que se refiere a
equivalencia con el arbitraje comercial internacional y el lugar sea neutral, o
el contrato haya sido adjudicado a un Licitante o Consultor del pais del
Prestatario.

67.3FONPLATA no podra designar o sugerir a los arbitros ni mucho menos ser
nombrado como tal.
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Anexo I - Hitos clave que requieren No Objecion
Obras, bienes y servicios
Hitos para solicitar la No LPI LPN CcpP
Objecion ) ) ) ] )
Previa Previa Posterior Previa Posterior

Especificaciones técnicas y/o v v v
términos de referencia
Documentos de licitacién v v v
Enmiendas al Documento de
Licitacion v v v
Solicitud para continuar el
proceso con menos de tres v v
(3) cotizaciones
Informe de evaluacion de
ofertas y recomendaciones v v v
para la adjudicacién
Respuestas a quejas v v v
Modificaciones del contrato
que superen el 15% del
importe originalmente v v v v v
contratado
Adjudicaciones y
modificaciones contractuales v v v v v

que excedan el plazo del
Ultimo desembolso
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Firmas Consultoras
Hitos para solicitar la SBCC SBC SBPF SBMC scc
No Objecion
Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior
Lista Corta v v v v v
Do_cgmentos de v v v v v
solicitud de propuestas
Enmiendas al
documento de solicitud v v v v v
de propuestas
Informe de evaluacion
técnica de las v v v v v
propuestas
Informe de evaluacion
combmaglp, acta de v v v v v
negociacion y borrador
de contrato acordado.
Respuestas a quejas v v v v v
Modificaciones del
contrato que superen el
15% del importe v v v v v v Vv v v v
originalmente
contratado
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Modificaciones
contractuales que v
excedan el plazo del
ultimo desembolso
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Hitos para solicitar la No Contratacion Directa y Seleccion Directa

Objecion Previa Posterior
Justificacion v v
Solicitud motivada,
especificaciones técnicas, v

proveedor, presupuesto y
borrador de contrato

Modificaciones del contrato que
superen el 15% del importe v v
originalmente contratado

Modificaciones contractuales que
excedan el plazo del ultimo v v
desembolso
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Anexo I A - Hitos de comunicacion segun el tipo de proceso de adquisicion

Obras, bienes y servicios

Hitos de comunicacion en

los procedimientos de LPI LPN CcpP
adquisicion
Previa Previa | Posterior | Previa | Posterior
Acta de apertura de ofertas v v v

Informacion sobre las prorrogas
para la ampliacion de la validez v v v
de las ofertas

Copia del contrato formalizado

(Declaracion Ambiental) v v v v v
Otras modificaciones v v v
contractuales

Controversias que surjan durante v v v v v

la ejecucién del Contrato
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Hitos de Firmas Consultoras

comunicacion en
los procedimientos
de adquisicion

SBCC SBC SBPF SBMC SCC

Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior | Previa | Posterior

Acta de apertura de

Propuestas Técnicas v 4 v v v

Acta de apertura de
Propuestas v v v v v
Financieras

Informacion sobre
las prorrogas para la
ampliacion de la v v v v v
validez de las
Propuestas

Copia del contrato

formalizado
(Declaracion v v v v v v v v v v

Ambiental)

Otras modificaciones
contractuales

Controversias que
surjan durante la
ejecucion del
Contrato
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Contratacion Directa y Seleccion

del Contrato

Hitos de comunicacion en los Directa
procedimientos de adquisicion
Previa
Copia del contrato formalizado (Declaracion
. v
Ambiental)
Otras modificaciones contractuales v
Controversias que surjan durante la ejecucion v
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Anexo II - Umbrales
(Montos expresados en USD)
Bienes, obras y servicios diferentes a los de consultoria
Licitacion Publica Licitacion Publica Comparacion de | Contratacion
Pais Internacional (LPI) Nacional (LPN) Precios (CP) Directa (CD)
Bienes Obras Bienes Obras Bienes Obras |Bienes | Obras
Argentina 2 > < < <|=<
y Brasil 1.500.000| 10.000.000| 1.500.000| 10.000.000| 200.000|500.000 | procedimiento
Bolivia de excepcidn
. 2 < <|< sin umbral
Paraguay | 4 500,000 | = >-990-000 1 n00.000| < 2:099-0001 156 000 | 500.000
y Uruguay
Servicios de consultoria y consultores individuales
Servicios de Consultoria e Consultores
. Seleccion Directa . .
Pais (SD)* Individuales
(CPyCI)
Internacional Nacional
Argentina, Bolivia, .
Brasil, Paraguay y > 500.000 <500.000| _Procedimientode Conforme la_
Uruguay excepcion sin umbra normativa loca

*) Se considerara como seleccion directa de menor cuantia aquellos procedimientos
con un presupuesto estimado maximo de 50.000 USD.
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Anexo III - Plazos de validez de las ofertas o propuestas

Licitacion Publica

Comparacion de Precios

Firmas Consultoras

entre 60 y 120 dias

30 dias

entre 90 y 120 dias

Nota: Los plazos de validez de las ofertas o propuestas se establecen en dias

calendario.
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presentacion de ofertas o propuestas

Anexo 1V - Plazos minimos de publicacion para la preparacion y

Licitacic Licitacié Firmas Firmas
:::L!“;fégn :ft!“;‘i:égn Comparacién | consultoras | consultoras | Expresiones | Consultores
Internacional | Nacional de Precios _Convoca_toria Convo_catoria de Interés | individuales
internacional nacional
42 dias 21 dias 10 dias 42 dias 21 dias 15 dias Entrgissy L

Nota: Los plazos de disponibilidad de los documentos de licitacion se establecen en
dias calendario y corren a partir de la ultima publicacion.
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Anexo V - Divulgacion de contratos celebrados en situaciones de emergencia

Proyecto:

Descripcion de la situacion de

emergencia:
Ref. del POA S Lugar
Objeto de la | Presupuesto i
N° (solo para jeroce’ _p Cantidad | ,Precio del |Plazode | “.." | adjudicatario
conocimiento del | Contratacion Estimado Unitario Contrato Entrega Entrega
Banco)
1
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Anexo VI - Modelo de convocatoria a expresiones de interés
FORMATO DE SOLICITUD DE EXPRESIONES DE INTERES
(SERVICIOS DE CONSULTORIA — SELECCION DE FIRMAS)
[PAIS]
[NOMBRE DEL PROYECTO]
Préstamo No.:

Titulo de los servicios a contratar:

N.© de Referencia (segun el Plan de Adquisiciones):

[insertar nombre del Prestatario/Beneficiario] [ha recibido/ha solicitado] financiamiento de
FONPLATA para cubrir el costo del [insertar nombre del proyecto], y tiene la intencion de
aplicar parte de los fondos para servicios de consultoria.

Los servicios de consultoria (“los Servicios”) incluyen [insertar descripcion breve, periodo de
implementacion, fecha de inicio esperada de la asignacion, etc., asegurando plena coherencia
con los TdR adjuntos o referenciados en esta solicitud].

Los Términos de Referencia (TdR) detallados para la asignacion [insertar una de las siguientes
opciones]:

estan adjuntos a esta solicitud de expresiones de interés.

o}

pueden encontrarse en el siguiente sitio web: (insertar nombre del sitio web y URL).
o]

pueden obtenerse en la direccidén que se indica a continuacion.

[insertar nombre del Organismo Ejecutor] invita ahora a firmas consultoras elegibles
(“Consultores”) a manifestar su interés en prestar los Servicios. Los Consultores interesados
deben proporcionar informacion que demuestre que poseen las calificaciones requeridas y
experiencia relevante para realizar los Servicios. Los criterios de preselecciéon son: [insertar
criterios relacionados con las calificaciones y experiencia requeridas de la firma; como
actividad principal y afios en el negocio, experiencia relevante, capacidad técnica y gerencial
de la firma. Las calificaciones y experiencia de los expertos clave no deben incluirse en los
criterios de preseleccion]. Los expertos clave no seran evaluados en esta etapa.

Se recomienda a los Consultores interesados revisar los numerales 6, 7 y 8 de las “Politicas
de adquisiciones para operaciones financiadas por FONPLATA de [insertar la fecha de la
edicion aplicable de las Politicas segun el acuerdo legal] (“Politicas”), que establecen
integridad y practicas prohibidas, criterios de elegibilidad y conflictos de interés aplicables.

Los Consultores pueden asociarse con otras firmas para mejorar sus calificaciones, pero deben
indicar claramente si la asociacion es en forma de consorcio y/o subconsultoria. En el caso de
un consorcio, todos los socios seran conjunta y solidariamente responsables del contrato
completo, si son seleccionados.

Un Consultor sera seleccionado de acuerdo con el método [insertar método de seleccidn
aprobado] establecido en las Normas y procedimientos para la gestion de adquisiciones en
operaciones financiadas por FONPLATA.

Se puede obtener mas informacion en la direccién que se indica a continuaciéon durante el
horario de oficina [insertar horario de oficina].
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